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惠州经济职业技术学院

大学生创业训练与创业实践

项目申报书

项目名称： 以学院公司为平台提高大学生创业实践能力

—以易世源教育投资有限公司为例

项目负责人： 冯迪龙

所在系： 财经学院

专业年级： 2014 级

联系电话： 13516652299

电子信箱： 308218173@qq.com

指导教师： 林 暹 亮

项目起止年限： 2015 年 9 月——2016 年 9 月

惠州经济职业技术学院

二〇一五年八月
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填写说明

一、本申报书内所言“类别”，指大学生创业训练和创业实践项目两类。

二、本申报书必须在指导教师的指导、参与下填写。

三、填写完整，内容详实，表达准确，数字一律用阿拉伯数字。

四、打印格式：

1、A4 纸双面打印；

2、文中小标题为四号、仿宋、加黑；

3、栏内正文为小四号、仿宋；

五、本申报书报送一式 2份，并报送申报书电子文档。

项目负责人承诺：

本人自愿申请惠州经济职业技术学院大学生创业训练与大学生创业实践项目，

申请表所填写内容属实；如项目获准，项目组一定遵守学院的相关规定，按时、保

质完成项目预定目标。

项目负责人签字：冯迪龙

2015 年 9 月 18 日
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一、 项目基本情况

项目名称
以学院公司为平台提高大学生创业实践能力—以易世源教育投资有限

公司为例

项目类型 （）创新训练项目 （）创业训练项目 （√）创业实践项目

项目实施时间 起始时间： 2015年 09月 完成时间： 2016年 9月

负
责
人
或
申
请
团
队

姓名 年级 学校
所在院系

/专业
学号 联系电话

负责

人

冯迪龙 2014级 惠州经济

职业技术

学院

财 经 学 院

投 资 与 理

财专业

1406040401 15768611060

成

员

曾凤娟 2014级 惠州经济

职业技术

学院

财 经 学 院

投 资 与 理

财专业

1406040434 15768618122

邹晓玲 2014级 惠州经济

职业技术

学院

财经学院

会计电算

化专业

1406081248 15768617304

陈海萍 2014级 惠州经济

职业技术

学院

财经学院

会计电算

化专业

1406070104 15768619445

王宇翔 2014级 惠州经济

职业技术

学院

财经学院

投资与理

财专业

1406040308 13637574635

王英豪 2014级 惠州经济

职业技术

学院

信息学院

网站开发

专业

1403040122 15768658006

纪佳纯 2014级 惠州经济

职业技术

学院

财经学院

投资与理

财专业

1406040322 18823641723

指
导
教
师

姓名 林暹亮 研究方向 金融理财、证券投资

年龄 33 行政职务/专业技术

职务
国家一级理财规划师

主要成果

林暹亮：财经学院金融系专任教师、学院优秀教师、国家一级理

财规划师。先后带领学生参加过“挑战杯大赛”、“行业-专业-就业

人才需求分析”、“理财大赛”等省级乃至国家级大赛。 分别荣获

2014 年“挑战杯—全国职业学校创新创效创业大赛”广东省特等奖

以及全国二等奖；2014 年“广东省首届大学生“行业-专业-就业人

才需求分析”优秀奖； 2014 年“广东省“创青春”创业大赛二等

奖；2014 年“第八届广东大中专学生科技艺术节之第一届“广发证

券杯”广东省大学生理财大赛”两支团队获得省优秀奖；2015 年“基

于 P2P 下的互联网金融深度研究”获得省三等奖；
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二、项目内容概述与意义(限 1000 字以内)

2.1、项目概述：我们创业实践项目是建立一个去中心化的理财规划服务平

台。公司全称为：易世源教育投资有限公司。公司在七月份已经注册成功。公司

互联网产品：惠理财。本创业实践项目以全方位理财规划云管理系统切入理财领

域，业务主线以“理财师与消费者对接”为商业模式，宗旨是“做您身边的理财师，

成为中国最具影响力去中心化的理财规划服务平台”。

2.2、项目产品介绍

（1）B端全方位理财规划云管理系统：系统支持理财师新顾客拓展、老顾客

维护、自动预约与计算、理财规划书书写与诊断等功能；

（2）C端顾客预约系统：顾客可通过惠理财平台实现预定理财师、查看理财

规划书和理财产品、查看理财优惠活动等功能。

2.3、项目意义

2.3.1提升学生专业核心技能。通过易世源惠理财平台为学生提供直接接触实

际工作的平台，不但能让学生了解自己所学知识和技能与社会要求之间的差距，

更能借此督促其强化自身专业能力。在行业飞速发展的今天，企业对毕业生的要

求日益提高，借由易世源惠理财平台与实际接轨的大量的实践，为在校学生总结

不足、全面提升自身专业核心技能提供了可能。

2.3.2个人专业成长紧跟行业发展前沿。平台项目虽然总体规模不大，但却

也代表了行业、专业当下发展的方向和趋势。因而，易世源惠理财平台项目为学

生学习提供极大补充，通过实际项目实践使学生充分认识专业发展现状和当下关

注点,经过平台作品交流，不断提升设计水平并熟悉设计趋势，使其个人专业成

长紧跟行业发展前沿。专业成长离不开具体实践，要让学生未来能在行业中立足，

就更应为其提供全方位的创业机会。

2.3.3增强就业竞争力、扩展就业面。参与易世源平台项目可以让学生及早

接触专业实践，不仅能增加他们与同龄人就业时的竞争力，更拓宽了其未来就业

的可选途径。

2.3.4投资与理财专业课程与易世源惠理财平台结合的有益探索。经过对万

方、维普等数个期刊论文库的检索，目前国内尚无投资与理财专业学生参与惠理

财服务方面的教学实践和相关研究。通过本项目实践，对探索适合高职院理财规

划设计课程人才培养模式有十分积极的意义。
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三、项目运作方式与实施计划

3.1互联网平台运作方式

3.1.1 平台运作简介：



图 1：互联网平台运作方式

注明：

外部理财师：通过理财师协会、金融机构提供优质的理财师

内部理财师：通过自身培养提高优质的理财师

理财师供应方：为客户提供优质理财规划供求资源方

理财规划引擎：通过搜索引擎对接供方与需方，满足理财规划服务。

客户需求方：个人或团体客户对理财规划的需求方

个人消费者：注册后通过体验进入理财规划需方

团体消费者：通过大数据筛选分析进入理财规划的需方

3.1.2互联网平台具体运作方式：

3.1.2.1理财供应方（理财师端）：

 理财师引入：

客户体验

大数据分

析

合作、嫁接

培训、考核、

验证

理 财 需

求方
理 财 供

应方

外界理财

团 体 客 内部理财

理 财 规 划

引擎

个人客
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1、平台高薪聘请国内顶级理财师来平台注册。

2、通过理财师协会、各大投资公司、金融机构导入理财师。

3、通过自身培训引入理财师。

 理财师管理：

平台通过制定一套标准对理财师的规划水平和资历来对理财师的进行星级评定

 理财师服务：

1.通过惠理财平台对理财师进行培训，提升理财师规划能力；

2.惠理财平台为理财师提供盈利平台和管理客户的平台；理财师可以在平台上为客户

制定理财规划方案和通过平台系统对客户进行查看和管理，以及可以为客户的配对与绑定提

供服务。

3.通过平台的人气增长和关注力，可以提升理财师的知名度。

4.通过平台不断的发展和壮大，最终将理财师成为一门职业。

3.1.2.2理财需求方（客户端）：

 客户的引入:

1.通过平台注册的理财师将其原有的客户导入到平台。

2.通过与各大银行，证券公司的理财人员客户资源的共享和客户共通，实现共赢。

3.通过营销手段吸引客户，如微信公众平台宣传，客户在惠理财平台上的注册，分享平

台给好友，好友之间达成利益输送，平台共享。

 客户的管理：

通过客户提供的资料数据，对客户进行层次划分，不同的层次进行不同的管理、配对

和服务。具体如下：惠理财会员等级目前包括 2个等级，分别为“普通会员”和“VIP”，

主要根据会员的成长点来判断，具体的对应关系如下：

普通会员成长点 VIP成长点

0-1499 3000及以上

升级规则：当您的成长点大于等于 1500点、通过实名认证、且注册时间大于 1个月以上

即可升级为金账户。需要手动点亮至尊 VIP后才可享受相应特权服务。（实时升级）

降级规则：当至尊 VIP 会员的成长点小于 1500点后，就会降级为普通账户。（成长点每

动态半年折算一次）
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等级 积分值 特权

普通会员 注册成功，成为普通账户

1000积分

客服 24小时服务

攒积分送礼物

升级、抽奖送积分

免费提供理财资讯

赠送 1年的理财规划

VIP 5000积分

客服 24小时服务

攒积分送礼物

升级、抽奖送积分

免费提供理财资讯

赠送 1—5年内的理财规划

赠送理财书籍

专属客服服务

在线客服至尊 VIP通道

图 2：会员等级

注明：积分兑换及使用：

A. 兑换商品：您可以在【会员世界】兑换超值商品。

B. 若您所购商品相应的消费类积分在办理退、换货时，会根据您购买时赠送的消费类积分

行扣除。如您的积分不足，我们将会在您的退款金额中减去相应的金额。

3.2实践计划

发展战略是为实现公司可持续健康的发展。制定长远、前瞻和可操作性的

战略,能够对项目的发展起到很好的指导性作用,一步一个脚印的实现每个目标,

最终达到整体目标。在市场环境分析的基础上，把握市场机遇，特制定三个阶段

战略。

总体战略：成为中国最具影响力去中心化的理财规划服务平台。帮助大学生创业

实践能力的提升。

 3.2.1第一阶段:(2015年 7月-2015年 12月)： 立足惠州城区，做城区最好的理

财规划互联网平台。 该阶段主要落实和完善惠理财 PC端网站、微信公众的

服务平台；制定具体营销推广活动，让惠州客户扫二维码加惠理财公众平台。

预计在 2015年末实现平台理财师注册 50人，会员注册 1万人，在线活跃用

户 1000人的规模。通过第一阶段的训练，学生能初步了解公司的运作结构，

懂得制动营销策划以及微信公众平台的建设。
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3.2 .2 第二阶段（2016.1-2016.5）：项目发展阶段。辐射整个惠州，做惠州最好

的理财规划互联网平台。计划在 2016年 1月份走出惠州城区，在立足城区，进

一步打响惠州惠理财品牌，进行品牌建设与宣传，从而为走出城区打下基础。预

计与各大区域理财师协会合作，到达注册人数 5万人，理财师到达 100人。

惠州区域点拓展计划图

时间 区域数量（家） 计划区域理财城市 支撑区域地点条件

2016 年 1

月-3 月

2 惠州马安镇、麦地等片区 成熟的体系和强大的人才团

队

2016 年 4

月-5 月

2 河南岸、桥东等片区 成熟的体系和强大的人才团

队

图 3：市区区域拓展

通过第二阶段的训练，学生金融理财知识加深与市场营销能力有了很大提高空

间，为将来就业打下基础。

3.2.3第三阶段 ：拓展计划。惠州全体区域是第三阶段的重要营业收入。如下图：

区域点拓展计划图

时间 区域数量（家） 计划区域理财城市 支撑区域地点条件

2016 年 5

月份后

2 河南岸、下铺等片区 成熟的体系和强大的人才团

队

图 4：市区区域拓展

通过第三阶段的训练，学生巩固了金融所学知识，熟练掌握公司运作流程，市场

开拓能力也得到飞速提高，为将来就业创业打下坚实基础。
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四、项目最终成果描述

本着对项目的负责态度，我们着重打造以下精品工程：

1. 申请广东省“攀登计划”大学生科技创新培育基金

2. 参加中国“互联网+”大赛广东赛

3. 论文发表两篇

4. 实现一个惠理财 APP 平台

通过以下精品工程打造，学生通过学院公司这个平台，为学生创造表

现自己、增加社会阅历的机会，完美体现理论与实践相结合的学习方

法。平台也可带动学生的日常专业实训，经由实践获得一定经济收入，

更能促进学生学习的兴趣和积极性。而通过从事与实际接轨的大量项

目任务，也会使学生的学习更具有针对

五、项目组成员分工

姓 名 主要研究工作

冯迪龙 项目组织协调

曾凤娟 项目组织协调

邹晓玲、陈海

萍

市场营销与策划

王英豪 网页开发等

王宇翔 调研及资料汇总

纪佳纯 后勤保障、秘书工作
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六、经费情况

预算支出项目
经费（千

元）
根据及理由

市场调查访问 0.8 调查问卷的打印及复印费

申请域名 0.5/年

租用服务器空间 1.2/年

信息平台试用及反

馈

0.6

其他费用 0.8

Red Hat Linux 9 2.2

Myeclipse 1.04

MySQL 8.0

合 计 （千元） 15.14

七、评审意见

指 导

教 师

意 见

随着人们财富不断的增长，人们对财富的保值增值越

来越重视。因此，设计并开发出一个惠理财的平台，是一项

有意义的研究工作，该系统既可以帮助客户从长期理财规划，

又可以实现财富保值增值，适应为了财富的要求。本项目的

申报报告是一份可行的报告，技术路线正确，同意申报。

指导教师签名： 林暹亮

2015 年 9 月 20 日
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